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Profil Cegedim

Clients Chiffres clés
au 31/12/2010

Laboratoires Chiffre d’Affaires

pharmaceutiques
et assimilés 927M€

dans le monde +6,0%

Entreprise mondiale
de technologies

et de services
spécialisée santé

CA sante récurrent

Médecins, 65%

pharmaciens
et paramédicaux

en Europe & USA 576 ME

Leader mondial
porté par l'innovation

Capitalisation boursiére

Nombre d’employés

Assureurs 8 500

santé
en France CGM Sap
o BB+
ﬁ% cegedim | > Groupe | I 2
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m& cegedim

lCegedim en 2010

| Chiffres clés

Chiffre d'affaires
en millions d'€

EBITDA courant
en millions d'€

EBIT courant
en millions d'€

2010
2009

2010
2009

2010
2009

926,7
874,1

174,0
177,8

107,2
111,5

+6,0%

-2,2%

-3,9%

| > Groupe |

| Faits marquants 2010

Des innovations importantes
valorisées par de nombreux succes
commerciaux

Des acquisitions prometteuses

La reussite de I'émission obligataire
de 300 millions d’euros

Une nouvelle identité visuelle pour
le Groupe

| 3

This document should not be distributed without Cegedim authorization — Copyright 2011




Des metiers specialisés santé

v Business
intelligence
et reporting

v SaaS

Industries des Sciences de la vie
Sales management - Marketing

Compétitivité des services partagés
Ergonomie et simplicité d’'usage

OneKey

Accroissement de la performance
Pertinence et innovation 4

Assureurs

v BPO

v Télépaiement et services

Professionnels de santé

v/ Intégration
de logiciels

:” * . - ’ . N
=i Cegedlm | >Groupe | CRM & données stratégiques | Professionnels de santé | Assurances & services | Finance 4
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Pas de concurrents directs sur
'ensemble de la chaine de valeur

Financement

Logiciels mutuelles

Flux

Compliance

Logiciels pharmaciens

Logiciels médecins

Market research

Données stratégiques

Bases de données

Intégration

Services

CRM Saa$S

CRM licence

Cegedim Siebel VoD-Veeva IBM Accenture  Acteurs IMS Synovate Compugroup Pharmagest inVentiv B-Process GE Capital
Systems locaux EMIS
| &3 d . L . ) _ _
o1 | Cege Im | >Groupe | CRM & données stratégiques | Professionnels de santé | Assurances & services | Finance 5
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Facteurs de croissance et stratégie

a5 cegedim

Accroitre nos investissements

Pays Dématérialisation Externalisation Croissance globale
émergents du marché

tr’ H N N ’ . N
=i Cegedlm | >Groupe | CRM & données stratégiques | Professionnels de santé | Assurances & services | Finance 6
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ICRI\/I & données stratégiques

6\

CRM & DONNEES STRATEGIQUES PROFESSIONNELS DE SANTE ? ASSURANCES & SERVICES
F—

REPARTITION DU CHIFFRE D'AFFAIRES

2010

‘
y

| EMEA ex.France
M France
M Amériques

7l APAC /

32

/
I
. T

——

EE B3 | H

M_X_ \OneKey |

Chiffre d’Affaires EBIT courant
.:,,, d B L. . . . .
Cege Im | Groupe | >CRM & données stratégiques | Professionnels de santé | Assurances & services | Finance 7
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lActivités

93ME I Outils CRM

Execute Identify

Stakeholder
Centric
Solution

® 69 pays couverts = | eader mondial
= Mise a jour constante = Plus de 200 000 utilisateurs
= Plus de 6 millions de professionnels = Présence dans plus de 80 pays

de santé enregistrés = SFA:211M€

=  Autres CRM * : 556M€

* Compliance,... .

Données stratégiques

144M€

Patient

Database

o
3 3 s
3 Communication
9% Tracking
22z
o
20
%g%
-2,

o

Primary Market g
Research /
Me Electronic

dical Reco®®
(EMR)

= Expérience de 36 ans

= Plus de 50 laboratoires
internationaux clients

= Plus de 500 laboratoires
locaux clients

A )
:ﬁ Cegedlm | Groupe | >CRM & données stratégiques |

Professionnels de santé |

Assurances & services |

Finance 8
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Facteur

marché
]

Facteur
Cegedim
|

= Baisse du nombre de visiteurs médicaux

Impact uniquement nos activités logiciel CRM

lDeux facteurs impactant I'activité CRM

France Allemagne

Nbr. VM 17 717 v Nbr. VM 17 018 B
Var. VM 09/10 -4,5% Var. VM 09/10 +0,6% B
Médecins/VM 10,3 Médecins/VM 13,4

% Génériques * 1,1% % Génériques * 11,7%

USA Japon

Nbr. VM 79 398 v Nbr. VM 59 737 A
Var. VM 09/10 -5,8% Var. VM 09/10 +5,6%
Médecins/VM 6,9 Médecins/VM 4,3

% Génériques * 0,3% % Génériques * 2,2%

* dans le total investissements promotionnels

Colt exceptionnel

Augmentation des investissements

- Codt important de nos premiéeres implémentation

} L’activité CRM et données stratégiques n’a reculé que de 0,5% en croissance organique

ms cegedim

| >CRM & données stratégiques |

9
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Base de données OneKey
Faits marquants et perspectives

69 pays couverts

Mise a jour
constante

Plus de 6 millions
de professionnels
de sante
enregistrés

N

=> Succes de I'acquisition de SK&A aux USA

=  Contrat passé avec I'organisation gouvernementale en charge de la gestion du plan
d’informatisation des médecins aux US

= Expansion
= Chine définitivement sur orbite avec plus de 30 villes couvertes
= Japon prét a étre opérationnel au début 2012

=  Inde, constitution en cours avec la méme demarche que pour la Chine

= Informations nominatives

| ancamant
“ulive liL

d
assurée des
d

=  Lancement de I'étude digitale sur les Top10

-> Intégration des activités commerciales du GERS aux activités de Cegedim

m i
m& cegedim

| Groupe | >CRM & données stratégiques | Professionnels de santé | Assurances & services | Finance 10
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Outils CRM De nombreuses opportunités
Faits marquants et perspectives

- Lancement de |I'offre globale Organisation Manager
= Produit de gestion et d’optimisation des ressources mondiales des laboratoires pharmaceutiques

= Logiciel pour gérer mondialement, pays par pays, produit par produit, I'affectation des forces de ventes et
des moyens matériels correspondants

- Aggregate Spend 360
= Nombreux succes en 2010 notamment aux USA

= Nouvelles opportunités en 2011 avec une offre Européenne, voire Japonaise
- Portail OneKey

= Premieres opportunités client pour un produit permettant de visualiser toutes les informations de OneKey

= Lancement dées le mois de juin 2011
- Xtelligence

Leader mondial

Plus de 200 000 = Intégration de notre produit de Bl a la solution Mobile Intelligence
utilisateurs > IPAD

= Premiéres installations client des IPAD en Mobilité
- Nombreux investissements non programmes pour répondre a la compétition

Présence dans
plus de 80 pays

N ~ = Nouvelles demandes de mobilité

= Multi Média avec 'lPAD

= Retour aux demandes de SaaS

:‘r" 1 . . z . N
=i Cegedlm | Groupe | >CRM & données stratégiques | Professionnels de santé | Assurances & services | Finance 11
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lProfessionneIs de santé

\. \OneKey

CRM & DONNEES STRATEGIQUES

7

REPARTITION DU CHIFFRE D'AFFAIRES

2010

1%

1 EMEA ex.France
@ France

W Amérigues

1 APAC

ASSURANCES & SERVICES \

- | —
27TTME | 3’TM€ == |
p—— |
[ Chiffre d’Affaires EBIT courant
/ - J

\: J
K% d ) L . , . _
o1 | Cege Im | Groupe | CRM & données stratégiques | > Professionnels de santé | Assurances & services | Finance 12
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lActivités

= Installation = Maintenance = Formation

Médecins Pharmaciens Paramédicaux Cegelease

-eeE) e Logiciel de = Leglelel > Location financiére
gestion de gestion de gestion de
cabinet médical pharmacie cabinet médical = Pharmacies

- Base de données > E-prescriptions - Base de données = Professionnels
médicaments médicaments de santé

-> E-prescriptions - E-prescriptions

- Revenue Cycle - Revenue Cycle
Management Management

- Dossier médical - Dossier médical
électronique électronique

a )

- Call center - Hébergement \ /

m& cegedim
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Médecins Pharmaciens Paramédicaux Cegelease

82 000 16 500 30 000 65% des pharmacies
équipés équipés équipés

R-U Espagne France R-U

gz, == TLZ . -
1 = = 11 = 1i I
@ @ O ¢ 0 @ @

Belgique Italie UsA

i i E
@ @
\ S 4 \ J

] :'re H . L . .
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Faits marquants et perspectives

Paramédicaux

Cegelease

= Meédecins

= Acquisition de Pulse Systems, Inc aux USA

= 2011 : sortie des nouveaux logiciels WEB médecins produits en Espagne pour toutes nos
filiales

=  Tres bonne année 2010 ou notre solde nouveaux médecins/départs a la retraite est
devenu tres positif

=  Mon Logiciel Medical.com pour tous les praticiens de ville avec un lancement en France
et en Pologne en 2011

= Oncoweb en France et aux USA en développement pour 2011

- Pharmaciens
®  Succes des nouvelles offres plus compétitives et moins chéeres

=  Problemes liés aux pharmaciens

> Autres professionnels de santé

= Deéveloppement continu de nos activités

. -
m& cegedim
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Opportunités du marché EHR

» 625 000 médecins
» Taux d’équipement en EHR de 13% a 33%

» HITECH-act garantit 44K$ a 64k$ par médecin
pour l'utilisation d’'un EHR certifié

Sécurisation accrue de I'adoption de 'EHR

ARRA Final Rules Incentive 70% of Funding
Announced Issued Program Begins Used

yd

Physician
Penetration

~ 15%

lFocus sur les USA

| Potentiel du marché ambulatoire (Source : SK&A)

Nbr. médecins Nbr. total de Taux d'équipement
par cabinet cabinets EHR
1-3 163 000 ~13%
4-9 27 000 ~22%
10-25 8 000 ~33%
26+ 2 000 ~50%
Total 200 000 ~15%

I Avantage concurrentiel de Pulse Inc

» Certification CCHIT-2011 totale

» Facturation simplifiée :Forfait mensuel incluant
le logiciel, le matériel, le support,
I'implémentation et la formation

» Simplicité d'implémentation

» Multiples moyens de renseigner le logiciel

Q1 July January December » |'EHR le plus flexible de l'industrie
2009 2010 2011 2013 : : . .
» Version IPad™ disponible maintenant
%Hﬁ Cegedim | > Professionnels de santé | | 16
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l Assurances & Services

> (S
)
Y Emmm
v
c
=

e ———

N

PROFESSIONNELS DE SANTE

H ASSURANCES & SERVICES

REPARTITION DU CHIFFRE D’AFFAIRES

— 2010

1%

1 EMEA ex. France
M France

B Amérigues

[ APAC

| = A |

T—— L Chiffre d'Affaires EBIT courant
| kS d . . . . . .
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Informatisation des assureurs Flux et tiers-payant
de sante

O Leader en France O Leader en France

O Developpement au Maroc et Mali O Gestion des remboursements

. ) pour les assureurs de santé
O Plus de 30 millions d’assureés

erés en France -
. © Plus de 250 millions de flux EDI
par an
E::ﬁ Cegedim | Groupe | CRM & données stratégiques | Professionnels de santé | > Assurances & services | Finance 18
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lFaits marguants et perspectives

Secteur en plein
bouleversement
suite a professionnels de santé a demander des services en ligne permettant de leur garantir
I’'augmentation
des intervenants
du marché

" -~ Larevolution des services en ligne

Création de produits de complémentaire de plus en plus complexes qui obligent les

les remboursements selon les droits spécifiques de I'assuré.

CEGEDIM ACTI\/ - Informatisation des assureurs et mutuelles de santée

Vos innovations prennent vie

=  Nombreux succes commerciaux en 2010 poursuivis en 2011

. 1_ =  PREVADIS, Groupe Harmonie Mutueiies, MATMUT, Mutueiie de France Sud

Intégration difficile d'HOSTA (ex AXA) qui constituera une nouvelle offre pour 2011

___'_,/ tlers—pt:yunl

= Flux et tiers payant
?l Santeé . i

Fort dynamisme commercial
groupe cegedim

= Aprés I'optique, extension vers I’hospitalier

:'J z s . . 7 . .
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177

SRH@

cegedim SRH

2. cegedim

e-business

ms cegedim

Faits marquants et perspectives

- Cegedim SRH

Succes des offres de paie avec la signature de nouveaux clients

- Cegedim e-business
Succes de nos offres de dématérialisation et intégration reussie de la société DESKOM

Espoirs sur nos développements SEPA, offre complémentaire de nos offres de
dématérialisation

| > Assurances & services | 20
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lChiffre d’affaires consolidé 2010

Evolution par secteur

Variation 2010 vs 2009

En millions d'euros 2010 2009 Organique Périmetre Devise Publiée

CRM et données stratégiques 526,5 498,3 -0,5% +2,8% +3,4% +5,7%
Professionnels de santé 271,0 264,3 -0,2% +1,9% +0,8% +2,6%
Assurances et services 129,2 111,5 +9,2% +6,5% +0,1% +15,8%

Croissance organique par trimestre

T1 T2 T3 T4

i J:,,, Ceged|m | >Finance 22
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Bonne répartition et
diversification du chiffre d’affaires

5% Asie

. 14% Assurances et servies 13% RoW
l 14% Amériques . 9% GBP
29% Professionnels de santé l 12% USD
27% EMEA hors France
X
(a]
(]
xR
=
57% CRM et données stratégiques 66% EUR 4]
54% France c 2
2 5] £ X
© = Qo un
o © 5
— N -
o o &
2 2 i.T_I
Bonne diversification des activités Bonne visibilité du chiffre d’affaires
= Trois secteurs d'activités avec de fortes = Modele economique fortement récurrent
synergies entre eux = Contrats pluriannuels
= Diversification geographique = Forte fidélité des clients
= Faible concentration des clients
=Hﬁ Cegedim | Groupe | CRM & données stratégiques | Professionnels de santé | Assurances & services | > Finance 23
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lSaisonnaIité marquée en fin d’annee

Saisonnalité

Chiffre d’affaires 23% 26% 22% 29% 18% 26% 25% 30% 22% 26% 23% 28% 24% 26% 23% 28% 22% 26% 23% 29%

EBIT 48% 52% 44% 56% 45% 55% 48% 52% 47% 53%

= Traditionnellement plus fortes ventes de logiciels en fin d’année

= Dépense des fins de budget au dernier trimestre

= Utilisation plus conséquente de données et d’études en fin d’année pour la réorganisation des
forces de ventes, I'organisation de nouvelles campagnes, les reportings annuels...

i@ :Ia . .
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Compte de resultats 2010
simplifié

| enmitionsqe | 00| 2000] A | Marges

Chiffre d'affaires 926,7 874,1 +6,0%
o o Chiffre d'affaires
Production immobilisée 40,2 32,6 +23,2%
en millions d'€ A
Achats consommeés -110,9 -104,6 +6,0% 2010 926,7 +6 O(y
= - 0,
CharAges externes 225,6 208,6 +8,1% 2009 8741 ’ (o}
Impots et taxes -14,7 -12,6 +16,7%
Frais de personnel -435,6 -401,5 +8,5% EBITDA courant
en millions d'€ V
. B - -l 9
I;o:a:lons a:x arr?ortlssements. ‘ GZ,S 6613,2 +0,7% 2010 174,0 2 Z(y
otations et reprises aux provisions -4, -1, n.s. 2009 177.9 , (6)
Autres produits et charges d'exploitation -1,3 -0,2 n.s.
Marge d'EBITDA courant
_ 0,
EBIT Courant 107,2 111,5 3,9% % du chiffre d 'affaires v
2010 18,8% 1 6
Marge EBITDA courant Marge EBIT courant 2009 20,4% ’
EBIT courant
883Me B89,6M€ 89,9M€ 57.5M€ en millions d'€ V
84,1M€E 56,6M€
° ° 2010 107,2 3 9(y
203% 204 AL 2009 111,5 2770
@
- 12273 il Marge d'EBIT courant
—
1875  188% ~d % du chiffre d 'affaires \ 4
iz o 2010 11,6% 1 2
2009 12,8% T
51-09 52-09 51-10 52-10 51-09 52-09 51-10 52-10
1. :
.. Cegedlm | >Finance 25
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I EBITDA courant

EBITDA en millions d'€

2010 2009
CRM et données stratégiques 76,1 88,0
Professionnels de santé 69,0 69,2
Assurances et services 29,0 20,6

IEBITDA et EBIT courant par secteur

Marge EBITDA
2010 2009
14,4% 17,7%
25,4% 26,2%
22,4% 18,5%

I EBIT courant

e~
en miilions a

2010 2009
CRM et données stratégiques 50,9 63,5
Professionnels de santé 36,7 34,9
Assurances et services 19,6 13,1

m& cegedim

Viarge
2010 2009
9,7% 12,7%
13,5% 13,2%
15,2% 11,8%
| >Finance
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l Eléments exceptionnels

en millions d'€ | 2010 | 2009 | A
EBIT Courant 107,2 111,5 -3,9%
Retrait de la marque Dendrite -104,0 0,0 n.s.
Produits et charges non courants -10,8 -11,7 -7,7%
EBIT -7,6 99,8 n.s.

Retrait de la marque Dendrite

= 2007 : Marque « Dendrite » reconnue a 'actif en tant que nom
de société (actif incorporel a durée de vie infinie)

= Septembre 2010 : renforcement de l'identité visuelle du Groupe
autour de la marque ombrelle « Cegedim »

= Maintenir la marque au bilan suppose qu’elle soit séparable et
négociable

= Correction sans impact cash et sans perte de valeur pour les
flux générés par l'activite CRM

i@ :Ia . .
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Résultat net

en millions d'€ 2010 2009 A
EBIT -7,6 99,8 -107,6%
Produits de trésorerie & équivalents 1,0 1,4 -32,8%
Co(it de I'endettement financier brut -30,5 -34,7 -12,3%
Autres produits et charges financiers -4,8 -7,0 -31,8%
Colit de I'endettement -34,3 -40,3 -15,0%
Impots sur les bénéfices -20,2 -9,9 102,9%
Impots différés 44,4 4,9 n.s.
Total impot 24,3 -5,0 n.s.
Résultat net consolidé -16,8 54,8 n.s.
Résultat net consolidé part du groupe -16,9 54,7 n.s.
Intéréts minoritaires 0,1 0,1 n.s.
P P I | PR S, (1) 19 acc Nnan aA9n 227 - e
INUOUITIVIE IIUyC |0 dLLIUIIb 103 JOO UJ<L J 40V £LO/ 1.5.
Résultat par action en euro -1,2 5,8 n.s.
Instruments dilutifs néant néant

Résultat dilué par action en euro -1,2 5,8 n.s.
Résultat retraité”? dilué par action en euro 3,3 5,8 -43,1%

(1) hors auto contréle
(2) retraité en 2010 de I'impact du retrait de la marque Dendrite

m& cegedim

lEvqution du résultat net

| impots diftéres

Reprise de I'imp0t difféeré passif constaté
lors de I'acquisition de « Dendrite » pour la

marque

Impact de 41,5M€

Taux d'imp0ot effectif hors impact marque :
28% en ligne avec les taux de 2007 -2008

| Evolution du taux d'imposition®

28,7%

27,9%

27,8%

2007

2008

2009

2010

| >Finance
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2009

46%
613 M€

-

21%
280 M€

A\

4%
9%
121 M€

20%
257 M€

Actif

1,328 Mé

ms cegedim

Goodwill

Immobilisations
incorporelles,
corporelles

et financiéres

Autres actifs non-courants

Trésorerie et

équivalents de trésorerie

Autres actifs
courants

711 M€

A 223 M€

74 M€
79 M€

PAbA 290 M€

Actif
1,377 M€

2010

lBiIan simplifié 2010

480 M€  capitaux propres

y compris intéréts minoritaires

Dettes financiéres

RTL7] 489 Me long terme
83 M€ Autres passifs non-courants ~——
| 61 M€ Dettes financiéres

court-terme

0 Autres passifs
X 264 M€ courants

Passif
1,377 M€

| >Finance

2009

35%
466 M€

AN

w

0%
91 M€

E

— 99 M€
— 10%
134 M€

8%
38 M€

Passif
1,328 M€
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lUn modele générateur de cash flows

171M€
161M€
155M€
131M€
85M¢€ 91M€
77“n€ IIIIIIIIII IIIIIIIIII
18% 18%
17% 17% 17% 17%

2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010

Capacité d’autofinancement avant colt de I'’endettement financier net et impot

Marge cash flow

:'J P s . . Pa . .
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lEvqution de la trésorerie

160,6 M€ 11,5M€
[
15,4M€
B 563M€
102,3M€ 0,6 M€ 18,7M€
0,9M€

Cash généré Immobilisati Maint Emissions & Intéréts versé
Cash 2009 3 ‘ger.u-:‘.re' par Variation BFR Impét versé mmobilisation aintenance Cegelease Acquisitions* Dividende remboursements nierets verses Autres Cash 2010

I'activité R&D Capex \ sur emprunts

d'emprunt
* Acquisitions nettes des cessions et de la trésorerie des sociétés acquises
4, .
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l La croissance externe

565me

70mer
63me

50me

38me

20wve 13me

2009

Prix total annuel des acquisitions - Hors compiément de prix versé

Les compléments de prix liés aux acquisitions de 2010 représentent un montant indicatif de 15M€
payable en 2012

Budget estimatif pour les acquisitions 2011 : environ 10M€

.l!‘ Cegedim | >Finance 32
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| Structure de la dette

l Une situation financiere saine

Ratios
Gearing (total dette nette) Leverage*
2,5 s 33

AN | AN

en millions d'€ 2010 2009
Dette financiere nette* 416,5 350,0
EBITDA courant 174,0 177,9
Capitaux propres 480,3 466,0
160M€ .,
RCF non tiré
= 5ME€ RCF tiré
88MS Termloan $
123M€ Term loan €
87% Fixe ou 88% EUR
couvert
300 M€ Bond
.45 M€ Dette subordonnée B 13% Variable . 12% USD

Type

m& cegedim

Taux

Devise

\ 2,5
1,0
0,9 /
o O 2,(/
2,0

15

déc-2008 déc-2009 déc-2010 déc-2008 déc-2009 déc-2010

Respect total des covenants bancaires et obligataires

Amortissement de la dette

300M€
160M€
53M€ 92M€
48M€
s s B saes
2011 2012 2013 2014 2015
* Tel que défini dans la documentation obligataire

| > Finance 33

This document should not be distributed without Cegedim authorization — Copyright 2011




lDividende par action

Politique de distribution du dividende I Dividende par action
L o (1)
L’objectif est de distribuer entre 25% 1,00€  1,00€
et 35% du bénéfice distribuable de 0,30 €

0,80 €

I'exercice

0,00 €

2006 2007 2008 2009 2010

W' Montant proposé a I'Assemblée Générale du 8 Juin 2011

| Taux de distribution

en% 2006 2007 2008 2009 2010
Taux de distribution 19% 19% - 26% 31%?

@) Calculé sur les résultat net retraité du retrait de la marque Dendrite
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Perspectives
2011

Chiffre d’affaires :

+4,0%

ms cegedim

lPerspectiveS financieres 2011

Pour 2011 le Groupe se fixe pour objectif de renforcer encore le nombre et la

gualité de ses offres sur le marché mondial de la santé

- Chiffre d’affaires

- Résultat opérationnel courant

| > Groupe |

Chiffre d'affaires 2011 Croissance®

CRM et données stratégiques +3,2%
Professionnels de santé +1,7%
Assurances et services +12,0%
Cegedim +4,0%

* hors effet de change et a périmétre 2010
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lUn actionnariat fort et stable

Actionnariat au 31.12.2010 I Conseil d’administration
| O Jean-Claude Labrune Président du Conseil d’Administration
O Laurent Labrune
O Aude Labrune
O Jean-Louis Mery
D \l/// B O Pierre Marucchi Représentant de FCB
C B © Jacques-Henri David Nommeé par le FSI
O Nicolas Manardo Nommé par le FSI
_ St 5 vk © Philippe Alaterre Representant du GERS
Capital Liaatiadiis © Anthony Roberts Representant d’Alliance Healthcare France
-Pi Administrateur indépendant
A FCB 92,3 A FCB 64,6 o RS aga au sens du code AFEP-MEDEF
B FSI 15,0 B FSI 11,0 I
C J.C. LABRUNE 0,4 C J.C. LABRUNE 0,5
D Cegedim 0,3 D Cegedim 0,0
E Public y compris 32,0 E Public y compris 32,0 , .
Alliance Healthcare Alliance Healthcare Gouvernance d entreprlse
Adhésion au code AFEP-MEDEF
Création des comités : Audit, Stratégies,
Nominations et Rémunérations
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lL’action Cegedim

Volume moyen quotidien (K€) Cours de l'action ajusté (au 31/12/2010)

a0

287

60

30

, 0
i 2006 2007 2008 2009 2010

Fiche pratique de I'action Couverture analystes

© Marché de cotation : NYSE Euronext Paris - compartiment B Taux

(o) Date d'introduction : Avril 1995 SOC|été genérale :JUIianO HIROSHI TORII
O Code ISIN : FRO000053506 Actions

O Code : CGDM.PA (Reuters), CGM (Bloomberg) CA Cheuvreux : Michael Beucher

O Date de cléture de I'exercice : 31 décembre CM-CIC securities : Jean-Pascal Brivady
O Valeur de I'action a l'introduction : 9.52 euros Gilb_eﬁ DUDOT'_'t_ : Nicolas Montel

© Nombre d'actions au 31/12/2010 : 13 997 173 Natixis Securities : Thomas Le Quang

O Capitalisation boursiére au 31/12/2010 : 576 millions d’euros Oddo & Cie : Xavier-Emmanuel Pingault

Société Générale : Patrick Jousseaume
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'Avril 14'

" Septembre 23

Chiffre d’affaires Chiffre d’affaires
T1 2010 T2 2010

" Septembre 26 " Novembre9

Reésultats du premier R&iiniGHISEAE Chiffre d’affaires

T3 2010

semestre 2010

tI’ H . . . N .
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=g cegedim

Merci de votre attention

Jan Eryk UMIASTOWSKI
Directeur des investissements
Directeur Relations investisseurs

investor.relations@cegedim.com
www.cegedim.com/finance

TEL. : +33 (0)1 49 09 33 36




Autres informations
02 Copie papier seulement

| a0/

This document should not be distributed without Cegedim authorization — Copyright 2011




lPIus de 40 ans d’innovation

Introduction a la Bourse de Paris

Informatisation des médecins Informatisation des compagnies
en France d’'assurance et mutuelles de santé
Jean-Claude Labrune

fonde Cegedim

Début de I'expansion Implantation aux USA

: ; Innovation en CRM
internationale

avec la suite TEAMS
en mode SaaS Acquisition de Acquisition de
Dendrite International SK&A et Pulse aux USA

Emission obligataire

Innovati_gn avec Lancement de I'activité de 300 M€

la premiére base CRM en France

informatiseé Innovation avecla  Innovation avec la BCB, ‘ _

de médecins premiere p|atef0rme premiére base Le FSI* acquiert 15% de Cegedim
d’échanges dématérialisés  informatique de Augmentation de capital de 180 M€

médicaments
Cegedim dépasse

les 500 M€ de CA

Alliance Healthcare France rentre
a hauteur de 10% dans le capital de Cegedim
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